


Productores del V-2 del Valle de Angostura, 
S.A. de C.VS.A. de C.V.

Es una empresa constituida el 12 de OctubreEs una empresa constituida el 12 de Octubre
del 2001 que se formó por iniciativa de un
grupo de productores algunos pequeñosgrupo de productores algunos pequeños
propietarios y otros ejidatarios del municipio de
Angostura.Angostura.



Problemática:
Desaparición de BANRURAL
Limitado acceso al crédito agrícola
Banca comercial;
• Relación garantía – crédito 2 - 1Relación garantía crédito 2 1
• Garantía liquida al 30% del importe de crédito solicitado.

Solución:
Solicitud de Procampo Capitaliza (Procampo anticipado) por
5 años para poder obtener garantía liquida para aportarla al
Banco del Bajío.

Fue así como se logro en el ciclo 2004/2005 obtener el 
primer crédito de avío para nuestra empresaprimer crédito de avío para nuestra empresa. 



Nuestra empresa no
contaba con
instalaciones ni
equipo propio, el
Mód l d RiMódulo de Riego
AUPA V-II, nos facilitó
una oficina parauna oficina para
atender a nuestros
socios que tambiénq
eran miembros de
dicho Módulo.



Para el ciclo
2005/2006 realizamos
una alianza con el
Fondo deFondo de
Aseguramiento Gral.
Lázaro Cárdenas,,
para asegurar los
cultivos financiados,
de tal forma que nosde tal forma que nos
hicimos socios de las
instalaciones del
Fondo y es donde
hasta la fecha
estamos trabajandoestamos trabajando.



ANTECEDENTES CREDITICIOS

CICLO IMPORTE BANCO SUPERFICIE SITUACION

ANTECEDENTES CREDITICIOS

(HA.)

2004/2005 $6,061,500.00 BAJIO 801 LIQUIDADO

2005/2006 

2006/2007

$ 12´000,000.00 

$ 23,629,500.00 

BAJIO

BAJIO

1755

2,678

LIQUIDADO

LIQUIDADO

2007/2008

2008/2009

$ 35,485,000.00 

$ 38 490 000 00

BAJIO

BAJIO

3,500

3 650

LIQUIDADO

VIGENTE2008/2009 $ 38,490.000.00 BAJIO 3,650 VIGENTE



ASAMBLEA 
GENERAL

COMITÉ 
DE VIGILANCIA

CONSEJO DE
ADMINISTRACIÓNORGANIGRAMA

PARAFINANCIERA COMERCIALIZADORA
DE GRANOS

GERENCIAGERENCIA

CONTABILIDAD ADMINISTRACION
DE CRÉDITOS

ASESORIA 
TÉCNICA CONTABILIDAD ANALISTA

RECEPCIÓN 
Y EMBARQUE



• El comité de crédito es quién revisa y autoriza las solicitudes
de crédito cada inicio de ciclo revisando a detalle lo referentede crédito cada inicio de ciclo revisando a detalle lo referente
a solvencia moral, buró de crédito, garantías, etc. lo cual
hasta hora nos ha dado muy buen resultado.

• Se realizan una asamblea en el transcurso del ciclo para
revisar el avance del mismo y otra asamblea de cierre derevisar el avance del mismo y otra asamblea de cierre de
ciclo donde el presidente rinde su informe de labores.

• Banco del Bajío nos autorizó una Línea para créditos
refaccionarios por lo que hemos otorgado créditos para
tractores equipos agrícolas y vehículos de campo a nuestrostractores, equipos agrícolas y vehículos de campo a nuestros
socios, también nos otorgaron una línea para capital de
trabajo, con la cual adquirimos de manera oportuna y a mejor
precio, semillas y fertilizantes para beneficio directo de
nuestros socios.



COMERCIALIZADORA DE 
GRANOSGRANOS

Considerando que nuestra empresa ya contaba con un
tamaño suficiente, solicitamos un crédito refaccionario a
Banco del Bajío para la construcción de nuestro propioBanco del Bajío, para la construcción de nuestro propio
centro de acopio por un importe de $ 33´000,000.00 el
cual gracias a nuestros buenos antecedentes crediticios
nos fue aprobadonos fue aprobado.



Cabe aclarar que El Gobierno Federal porCabe aclarar que El Gobierno Federal por
medio de FONAES, nos apoyaron con
$5´000,000.00 para nuestro proyecto., p p y



Dicho centro de acopio esta
compuesto por:compuesto por:
3 silos mecanizados con
capacidad de almacenaje dep j
10,000 tn. cada uno.
1 silo de reposo con capacidad
d 1 000 tde 1,000 tn.
Oficinas, Secadora con cap.
de secado de 100 tn/hora.de secado de 00 t / o a
Báscula camionera y
ferrocarrilera.
Espuela de Ferrocarril con
capacidad para un tren Unitario
compuesto de 25 carros.compuesto de 25 carros.



La cosecha de maíz 07/08 de nuestros socios y
algunos clientes ya fue recibida y comercializadaalgunos clientes ya fue recibida y comercializada
por nuestra empresa con mucho éxito, ya que
logramos captar el 100 % de la capacidad delg p p
centro de acopio y con un pago oportuno de sus
cosechas de maíz.



SAGARPA – FIRCO.- a través
de programa PAASFIRde programa PAASFIR
(programa de acceso al
sistema financiero rural)
dentro de sus tres

t d G tícomponentes, de Garantías
Líquidas, equipamiento y
reducción de costos de
transacción nuestra empresatransacción, nuestra empresa
recibió muy buenos apoyos:

Recursos para complementarRecursos para complementar
“Garantías Líquidas”.
Adquisición de equipos de
computo y mobiliariocomputo y mobiliario.
Cursos para nuestro consejo
directivo y gerente, etc.



• FIRA.-FIRA.
Apoyo para el otorgamiento oportuno de
nuestros créditos,,
Apoyos para la adquisición del programa de
cartera y contabilidad con el cual llevamos ely
control de nuestra empresa maneja
Cursos de actualización para todo el personal
y consejo directivo de la empresa.

• FONAES.- Se recibieron $ 5, 000,000.00 los
cuales se invirtieron en la construcción de
nuestro centro de acopio.



En la parafinanciera,
seguimos trabajando
con la atencióncon la atención
personalizada a
nuestros socios y
li t l i d lclientes, el avio del

cultivo de fríjol ya se
encuentra liquidado alencuentra liquidado al
100% ante Banco del
Bajío,



La propia empresa estaLa propia empresa esta
produciendo fertilizantes
orgánicos, que le son
vendidos a los habilitados a
un precio completamente

ibl l fi lid daccesible, con la finalidad
de ir incursionando en los
orgánicos para evitar elorgánicos para evitar el
empobrecimiento de los
terrenos.



• En el Centro de Acopio, estamos realizando el registro para la recepciónp , g p p
de la cosecha de Maíz amarillo y blanco por lo que a la fecha se cuenta
con un registro de 3,168 ha. lo cual significa que ya se encuentra
garantizado el 100% de la capacidad de la bodega.

• Tenemos el reto de captar 45,000 tn por lo que con la espuela de
ferrocarril en servicio podremos darle 1.5 vueltas a la capacidad de la
bodega para obtener ingresos para el mantenimiento de la planta y parabodega, para obtener ingresos para el mantenimiento de la planta y para
cumplir con el compromiso del crédito refaccionario con que fue
construida la bodega.



También nuestra empresa asesorada porTambién nuestra empresa, asesorada por
la Agencia FIRA Guamúchil y la
Secretaría de Economía estáSecretaría de Economía, está
encabezando la formación de una
Integradora Comercial que estaráIntegradora Comercial, que estará
conformada por siete parafinancieras de la
Región del Evora con el fin de estarRegión del Evora, con el fin de estar
organizados y hacer frente a los altos
costos en la adquisición de fertilizantescostos en la adquisición de fertilizantes,
semillas agroquímicos y la
comercialización de nuestras cosechas.comercialización de nuestras cosechas.






